ORBIS

Le référentiel des CRM internationaux

ORBIS
Labase mondiale d’information professionnelle
harmonisée multi-sources

LE CONTENU : « THE» REFERENCE MONDIALE DE TOUT CRM - ++veseesesenesusssnesuesuninenn, .

ORBIS c’est
v/ 212 pays
v/ 290 millions d’entités dont 225 millions actives
¢ un identifiant unique basé sur le code pays et un identifiant de référence
v/ avec toutes leurs implantations - 27 millions de succursales
v/ avec 155 millions de liens actionnaires
v/ 30 millions d’entreprises détenues par 4 millions de Groupes
v/ avec des données financiéres détaillées ou sommaires
v/ avec des données de contact :

* 350 millions de fonctions dirigeantes ou opérationnelles
* 80 millions d’entreprises avec au moins un téléphone
¢ 20 millions d’entreprises avec au moins un site Web

* 18 millions d’entreprises avec au moins une adresse email non nominative

A qui s’adresse ORBIS ?

v/ aux directions commerciales « aux directions CRM
v aux directions Global Accounts «/ aux directions internationales
v/ aux directions stratégie - marketing + aux Chief Data Officers

v/ aux directions achats

-
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Fiches pratiques Ellisphere

LES QUALITES PERGUES weeeeeeereessetttuenttttuintitiiiitttiiitttitttitttitttitttea, .
Une solution stable, fiable, compléte, interactive personnalisable qui convient a des :
utilisations simples ou avancées

Avec ORBIS vous pourrez

CIBLER ET IDENTIFIER
* Avec une base exhaustive

» Grace a la diversité et a la qualité des criteres de ciblage (finance, activité, actionnariat,
implantation, contact...)

* En combinant des criteres (opérateurs booléens)

* En réalisant des recherches sémantique ou cartographique

* En chargeant vos fichiers pour les analyser ou les exclure de vos ciblages
* En ajoutant de nouveaux criteres (open data, internes...)

* En ajoutant de nouvelles variables, de nouveaux ratios...

* En identifiant automatiquement des nouveaux prospects

* En approchant des grands comptes (groupes d’entreprises)

* En prenant en compte I'organisation commerciale de l'utilisateur

CREER VOS LISTES

* Personnalisables

* En mettant en surveillance vos listes

* En récupérant vos listes sous des formats exploitables par 'utilisateur ou la DSI

CONSULTER VOS RAPPORTS
» Editer des rapports sur mesure adaptés a vos besoins

» Bénéficier de la profondeur de I'information

SURVEILLER CE QUE VOUS VOULEZ
* Choix des destinataires, des événements déclencheurs, de la fréquence...

ANALYSER LES DONNEES DIRECTEMENT DANS ORBIS
* segmentation

e comparaison

« distribution

* concentration

* agrégation

ACCESSIBLE OU QUE VOUS SOYEZ
e sur la WebApp

» sous Salesforce™ ou MS Dynamics™
* via Webservices (sur devis)
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Fiches pratiques Ellisphere

UNE TARIFICATION SIMPLE ADAPTEE A VOTRE BESOIN - «+eesessesssessssssernnsienennnnne, .

Licence forfaitaire annuelle personnalisée ou a la carte dés 5 000 € HT

ACCES VIA WEBAPP :

e avec recherches, consultations et surveillances illimitées

250 € HT

par utilisateur

e exportations illimitées jusqu’a N entreprises uniques par an*

S

ran
2 et par a

Chiffres clés

— (a compter du 3&me)

OPTIO

Données financiéres détaillées**

ACCES VIA SALESFORCE™ 10%

s de la licence
OU MS DYNAMICS™ (minimum 5 000 € HT)

ORBIS POUR LE DATA QUALITY MANAGEMENT +veeeeeeeeeeraesascrcruceucraeeeesecencsaceannans, .

¢ Affectation d’un

/ € . Maintenance dynamique globale
identifiant unique

¢ Enrichissement de vos
Comptes et de vos

Contacts mouvements :
comptes ou In-bound Out-bound
» Ajout d’enregistrements contacts :
par ciblage
« Maintenance automatique Détection

nouveaux H : - 3 ¢
comptes via H Matching Enrichissement : :
veille sur cible : :

des enregistrements par
mises a jour fréquentes

CONTACT POUR DEMONSTRATION, TEST OU OFFRE

relation-client@ellisphere.com

stephane.bauchet@ellisphere.com

ORBIS existe dans des éditions nationales, contactez-nous !

a définir selon ses besoins issue des comptes publiés par les entreprises en non confidentiel CRM 2013 - Version installée

email : relation-client@ellisphere.com

0 825 123 456 SEoraal www.ellisphere.com

DM/E.19.3/02.2020
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